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Ad hoc-Mitteilung

Dies ist eine Ad hoc-Mitteilung gemass Artikel 53 des Kotierungsreglements (KR) der SIX
Exchange Regulation AG.

Schaffhausen
20. Juli 2022, 7:00 Uhr MEZ

Der vollstandige Halbjahresbericht 2022 von GF sowie die Prasentation stehen unter
www.georgfischer.com/halbjahresbericht zur Verfliigung.

Zur Erlauterung des Halbjahresergebnisses findet am 20. Juli um 10:00 Uhr ein Audio Webcast statt.

Deutliche Steigerung der Profitabilitat: ein weiterer Schritt
in Richtung der Ziele 2025

= Der Umsatz stieg um 7,4% auf CHF 1'971 Mio., was einem organischen Wachstum von 11,1%
entspricht — dies dank der starken Marktposition aller drei Divisionen von GF

= Das Betriebsergebnis wuchs um 26,9% auf CHF 179 Mio. mit einer deutlichen Steigerung
der EBIT-Marge auf 9,1%

= Die ausgewogene globale Prasenz zahlt sich aus: starkes organisches Umsatzwachstum in
den USA (+25,5%) und in Europa (+11,7%)

= Das Geschéft in China erholt sich aufgrund der Lockerung der COVID-19-Lockdowns

= Unterbrechungen der Lieferketten beeintréachtigen das Geschaft, werden aber dank lokaler
Produktion gut abgefedert

= Die Umsetzung der Strategie 2025 ist gut auf Kurs; starker Fokus auf Kundennutzen

Die ausgewogene globale Prasenz, das diversifizierte Portfolio und die robuste Marktposition aller drei
Divisionen haben sich in Zeiten erhdhter Unsicherheit bewahrt. Trotz des zunehmend volatilen
Marktumfelds wies das Geschaft von GF im ersten Halbjahr 2022 weiterhin ein starkes Wachstum auf.
Alle drei Divisionen verbuchten eine positive organische Umsatzentwicklung, vor allem in den USA
und in Europa. Diese erfreuliche Entwicklung milderte die Auswirkungen der COVID-19-Lockdowns in
China, von denen mehrere Produktionsstandorte betroffen waren. Der anhaltende Druck auf die
Lieferketten, die Rohstoffknappheit und die steigenden Preise, noch verschérft durch den Krieg in der
Ukraine, beeintrachtigen weiterhin viele Branchen vom Automobilsektor bis hin zur
Konsumguterelektronik.

Nachhaltigkeitsorientierte Innovationen, ein Schwerpunkt der Strategie 2025 von GF, lieferten
weiterhin vielversprechende Lésungen und Anwendungen fiir zahlreiche attraktive Marktsegmente.
Losungen fir die Wasseraufbereitung sowie zur Minimierung von Wasserverlusten in urbanen
Infrastrukturen, Leichtmetallkomponenten zur Verringerung der CO2e-Emissionen von E-Fahrzeugen
und energieeffiziente Werkzeugmaschinen sind konkrete Beispiele dafir, wie GF seine
Innovationskraft nutzt, um die Nachhaltigkeitsbedurfnisse seiner Kunden zu erfillen.

Ergebnisse auf Konzernebene

Der Auftragseingang stieg im ersten Halbjahr 2022 um 7,9% (organisch um 11,6%) und erreichte mit
CHF 2209 Mio. ein Allzeithoch. Der Umsatz belief sich auf CHF 1'971 Mio. Dies entspricht einer
Steigerung von 7,4% gegeniiber dem ersten Halbjahr 2021. Organisch stieg der Umsatz um 11,1%.
Begunstigt wurde das Wachstum in allen Divisionen durch den starken US-amerikanischen und den
europaischen Markt sowie durch Preisanpassungen. Wéahrungseffekte reduzierten den Umsatz
hingegen mit CHF 51 Mio.


https://www.georgfischer.com/de/investors/reports-and-presentations/mid-year-report.html
https://event.choruscall.com/mediaframe/webcast.html?webcastid=UYwE8cmc
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Das Betriebsergebnis (EBIT) stieg um 26,9% auf CHF 179 Mio. mit einer entsprechenden EBIT-Marge
von 9,1%. In der Vorjahresperiode lagen diese Kennzahlen bei CHF 141 Mio. bzw. 7,7%. Das den
Aktionaren zurechenbare Konzernergebnis belief sich auf CHF 125 Mio., was einer Steigerung um
15,6% gegenliber den CHF 108 Mio. im ersten Halbjahr 2021 entsprach. Der freie Cashflow betrug
minus CHF 37 Mio. (2021: minus CHF 32 Mio.). Der freie Cashflow vor Akquisitionen/Devestitionen
lag bei minus CHF 98 Mio. (2021: minus CHF 2 Mio.). Fur das Gesamtjahr sollte der freie Cashflow
auch 2022 deutlich positiv ausfallen. Die solide Marktposition und die erfolgreiche finanzielle
Entwicklung in der ersten Jahreshalfte ermdéglichten es GF, die ausserst solide Bilanz weiter zu
festigen. Dies resultiert in einer Eigenkapitalquote von 41,8% (30. Juni 2021: 39,4%).

Finanzkennzahlen per 30. Juni

GF Konzern GF Piping Systems GF Casting Solutions GF Machining Solutions
Mio. CHF 2022 2021 2022 2021 2022 2021 2022 2021
Auftragseingang 2'209 2'048 1'246 1115 488 462 478 471
Auftragsbestand 973 725 456 236 260 260 259 229
Umsatz 1'971 1'835 1'094 983 449 459 431 393
Umsatzwachstum % 7.4 201 1i13 16,3 -2.3 39,9 9.7 10,7
Organisches Wachstum % 1.1 20,0 14,0 16,4 5.4 38,3 10,7 11,4
EBITDA 240 209 183 157 40 42 24 16
EBIT 179 141 158 128 14 13 17 9
Return on Sales (EBIT-Marge) % 9:1 7.7 14,4 13,0 3,2 2,8 4,0 2.3
Konzernergebnis Aktiondre GF 125 108
Gewinn je Aktie in CHF (1553 132
Freier Cashflow vor
Akquisitionen/Devestitionen -98 -2
Invested Capital (IC) 11399 1'440 795 693 345 487 214 187
Return on Invested Capital (ROIC) % 19.8 15,8 35,6 31,6 5 7 4,4 16,0 6.6
Nettoverschuldung 52 206
Personalbestand 14'957 14'944 7'981 7'522 3'504 4'071 3'327 3'224

GF Piping Systems

Die Division zeigte auch in der ersten Jahreshalfte 2022 erneut eine starke Leistung. Zu verdanken
war dies ihrer Prasenz in Wachstumsmarkten und in Schlisselsegmenten, die wichtige
Nachhaltigkeitsanforderungen erfiillen, wie beispielsweise Wasseraufbereitung und stadtische
Infrastrukturen, Mikroelektronik und Prozessautomatisierung. Diese Segmente spielten fur das
Wachstum in Nord- und Stidamerika sowie in Europa die zentrale Rolle und dampften die
Auswirkungen der COVID-19-Lockdowns in China ab. Einkaufspreiserh6hungen konnten erfolgreich
an den Markt weitergegeben werden und trugen auch zum Wachstum bei.

Der Umsatz stieg auf CHF 1'094 Mio., eine Steigerung um 11,3% im Vergleich zum ersten Halbjahr
2021. Organisch wuchs der Umsatz 14,0%. Das operative Ergebnis belief sich auf CHF 158 Mio.
(2021: CHF 128 Mio.) bei einer EBIT-Marge von 14,4% (2021: 13,0%). Damit ist der in der

GF Strategie 2025 festgelegte Zielkorridor der Division bereits erreicht.

GF Casting Solutions

GF Casting Solutions erreichte einen Umsatz von CHF 449 Mio. — ein Ruckgang um 2,3%, der
hauptsachlich auf die Verausserung des Joint Ventures GF Linamar LLC, Mills River (USA), Ende
Marz zurlickzufuhren ist. Die Kundennachfrage war gedampft aufgrund von Lieferkettenunterbriichen,
dem Krieg in der Ukraine und mehreren COVID-19-Lockdowns in China. Organisch stieg der Umsatz
um 5,4%, was auf den Anstieg der Lieferungen von E-Fahrzeugkomponenten sowie héhere
Metallpreise zuriickzufuihren ist. Das EBIT belief sich auf CHF 14,5 Mio. (2021: CHF 13,2 Mio.), und
lag dank eines starken zweiten Quartals Uber dem Vorjahreszeitraum.

Der Aufbau der neuen Leichtmetall-Produktionsstatte von GF Casting Solutions im chinesischen
Shenyang lauft planmassig, erste Teile wurden bereits an die Automobilkunden ausgeliefert.
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Die Division ging eine strategische Partnerschaft mit der in Mexiko ansassigen Bocar Group ein, einer
Lésungsanbieterin fur Leichtmetall-Gussteile und komplexe Baugruppen. Dies erméglicht es

GF Casting Solutions, neue Technologien und Dienstleistungen zu entwickeln und in diese zu
investieren, um Kunden in Nordamerika, Europa und China auf ihrem Weg zu nachhaltiger Mobilitat zu
unterstutzen. Die Partnerschaftsvereinbarung folgte der Verausserung der 50%-Beteiligung von GF
am Joint Venture GF Linamar LLC. Die Ziele fir die Division im Rahmen der Strategie 2025 bleiben
unverandert.

GF Machining Solutions

GF Machining Solutions erreichte im ersten Halbjahr einen Auftragseingang in Héhe von CHF 478
Mio. und erzielte eine solide Book-to-Bill-Ratio von 1,1. Die Division wies im ersten Halbjahr 2022
einen Umsatz von CHF 431 Mio. (2021: CHF 393 Mio.) aus. Dies war einer Erholung im Bereich
Frasen und einem starken Umsatz im Bereich Elektroerosion (EDM) zu verdanken. Europa und der
asiatisch-pazifische Raum (APAC) waren die Haupttreiber des Wachstums. In der ersten Jahreshalfte
setzte zudem eine Erholung des Luftfahrtgeschéfts ein. Trotz der massiven Lieferkettenunterbriiche
und der Komponentenknappheit erreichte das operative Ergebnis CHF 17,4 Mio. (2021: CHF 9,1
Mio.), was einer EBIT-Marge von 4,0% (2021: 2,3%) entspricht.

Die Division gehort in der Branche nach wie vor zu den Technologiefihrerinnen und verfolgt weiter
ihre Strategie zur Verbesserung des Kundenerlebnisses und des Dienstleistungsangebots. Mitte Juli
2022 erwarb GF Machining Solutions die in Italien ansassige Vam Control S.r.l., um das
Dienstleistungsangebot in Europa auszubauen.

Strategie 2025 auf Kurs

Die Strategie 2025 fokussiert sich insbesondere auf profitables Wachstum, auf die
Widerstandsfahigkeit des Portfolios und auf das Ausschdpfen des vollen Potenzials im Unternehmen.
GF will in den Bereichen Nachhaltigkeit und Innovation fihrend werden und konzentriert sich darauf,
die Nachhaltigkeitsbedurfnisse seiner Kunden zu erfiillen und ihnen hochwertige Lésungen
anzubieten. Ausserdem strebt GF einen Kulturwandel an, um das volle Potenzial seines wichtigsten
Guts freizusetzen — das seiner Mitarbeitenden. Das Unternehmen will ein vielfaltiges und inklusives
Arbeitsumfeld schaffen, das Inspiration, Zusammenarbeit und Innovation fordert und allen
Mitarbeitenden die Chance bietet, optimale Leistungen zu erbringen.

Ausblick auf das Gesamtjahr 2022

Trotz der bestehenden geopolitischen und makrodkonomischen Spannungen wie der hohen Inflation
und Unterbriichen der Lieferketten bleibt der finanzielle Ausblick von GF fiir das Gesamtjahr 2022
unverandert. Unter der Annahme, dass sich diese Herausforderungen abschwéachen und keine
weiteren unvorhergesehenen Umsténde eintreten, erwartet GF, auch 2022 weitere Fortschritte bei der
Erreichung der strategischen Ziele 2025 in Bezug auf Umsatz und Gewinn zu erzielen.

GF verwendet bestimmte Kennzahlen fir die Leistungsbemessung, die nicht nach Swiss GAAP FER definiert sind. Aus diesem Grund
kann die Vergleichbarkeit mit ahnlichen Zahlen anderer Unternehmen eingeschrankt sein. Weitere Informationen zu diesen Kennzahlen
finden sich auf www.geordfischer.com/de/investors/alternative-performance-measures.htmil

Fir weitere Informationen kontaktieren Sie bitte
Beat Romer, Leiter Konzernkommunikation
+41 (0) 52 631 26 77, media@georgdfischer.com

Unternehmensprofil

GF bietet mit seinen drei Divisionen GF Piping Systems, GF Casting Solutions und GF Machining Solutions Produkte und Lésungen fur
den sicheren Transport von Flussigkeiten und Gasen, leichte Gusskomponenten sowie Hochpréazisions-Fertigungstechnologien an. Als
Vorreiter bei Nachhaltigkeit und Innovation strebt GF profitables Wachstum an und bietet seinen Kunden seit tiber 200 Jahren hohen
Mehrwert. Das 1802 gegrundete Industrieunternehmen hat seinen Hauptsitz in der Schweiz und betreibt in 34 Landern 139
Gesellschaften, davon 61 Produktionsstatten. Die 15111 Mitarbeitenden von GF haben im Jahr 2021 einen Umsatz von CHF 3'722 Mio.
erwirtschaftet.

Unter www.geordfischer.com/aboservice kénnen Sie sich fir unseren Abonnement-Service fur Journalisten anmelden. Sie erhalten dann
automatisch unsere aktuellen Medienmitteilungen.
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